Marktplatz der Firmen
Das Maklerburo lhres Vertrauens

Wer eine Immobile kaufen oder verkaufen will,
stdBt oft auf viele Hindernisse. Verkaufer halten
an illusorischen Preisvorstellungen fest, Interes-
senten reisen von einem Ort zum né&chsten, nur
um festzustellen, dass die
meisten Hauser doch
nicht ihren Erwartungen
entsprechen. ,Wir haben
fir beide Probleme eine
Lésung®, verspricht Gerd
Springer von der Leipziger
Firma Newland-Immobilien.
,Marktwertberechnung und
Bedarfsanalyse lauten die
Hilfsmittel, mit denen
wir sowohl Kaufer als
auch Verkaufer glcklich
machen.”

Immobiliensuchende werden

bei
zundchst umfassend beraten und ausschlieBlich
anhand ihrer Winsche und Vorstellungen an
Verkaufer vermittelt. ,Nach Durchfiihrung einer
Bedarfsanalyse bekommt der K&ufer nur solche
Immobilien prasentiert, die 80 bis 90 Prozent mit

Newland

seinen individuellen Vorstellungen (berein-
stimmen®, erklart der 43-Jahrige das Erfolgsre-
zept. Sinnlose Besichtigungen bleiben damit
aus. Das spart Geld, Nerven und garantiert eine
hohe Erfolgsquote fiir beide Seiten. Fir Ver-
kaufer von Immobilien verwendet Newland mit
der hausinternen Marktwertanalyse zudem ein
Instrument, mit dem einfach und effizient der
reale Wert eines Grundstiicks berechnet werden
kann. ,Das sinnlose Herunterhandeln (ber
Monate entféllt somit aufgrund der Prézision und
Klarheit beim Verkaufspreis®, betont Springer.
Die Statistik zeit, dass man mit einer solchen
Analyse schnell Verkaufserfolg haben kann.

gesichertin ANZ-Prod —
ANZ_Atelier / Mai Il 2007

Marktpl_Newland_2605

HW

Nach durchschnittlich vier bis flinf Monaten
wechseln die bewerteten Immobilien zu einem
fairen Preis den Besitzer. Beim Kauf von leeren
Baugrundstiicken bleiben den Kunden von
Newlands Ubrigens im
Nachhinein unangenehme
Uberraschungen erspart.
Vor der VerduBerung einer
. Immobilie werden alle

Medientrager auf Nach-
forderung Uberprift, egal
| ob im Bereich Wasser,
d Strom oder Abwasser.
,Diese Details machen
beim Kauf eines Grund-
stlicks den kleinen aber
feinen Unterschied aus®,
weil3 der Firmenchef.
Vertrauen zwischen Verkaufer, Immobilienhand-
ler und Kéaufer spielt bei Newland somit eine
groBe Rolle. ,Die Basis daflr ist unsere Wert-
analyse, die eine Ausgewogenheit zwischen den
Vorstellungen des Interessenten und denen des
Verkdufers herstellt’, stellt Geschéftsflihrer
Springer fest. Wer eine Immobile kaufen oder
verkaufen will, ist mit Newlands-Immobilien also
bestens bedient.
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- Sonderveroffentlichung —
Firmen, die sich hier vorstellen, sind fiir den Inhalt
des Textes allein verantwortlich.




